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前言
随着跨国药企（MNC）陆续披露2023年财报，我们收集了部分热门药企的PPT进行了简要分析。

除去还未公布财报的拜耳、默克、Moderna等企业，热门关注MNC企业按照全年营业收入排名如下图，TOP10
跨国药企依次是：强生、罗氏、默沙东、辉瑞、艾伯维、赛诺菲、阿斯利康、诺华、百时美施贵宝（BMS）、
葛兰素史克（GSK）。

更多值得关注的企业也都公布了最新业绩和研发进展,详情可进入ByDrug网站检索查看
https://bydrug.pharmcube.com/report
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2023年热门企业财报分析

1月23日，强生公布了2023年业绩，全年总营收852亿美
元，同比增长6.5%，扣除COVID-19疫苗后，同比增长9%。

在2023年正式完成消费者保健业务的分拆后，强生首次
以一家专注于医疗科技和制药两大业务的制药巨头对外
披露全年业绩。财报显示，2023年强生制药业务实现收
入547.59亿美元（+4.2%），医疗科技业务收入304亿美
元（+10.8%）。

强生的制药业务主要聚焦自身免疫、肿瘤、神经科学、感染、肺动脉高压、心血管及代谢这几大领域。其中，
自免与肿瘤学业务旗鼓相当，分别贡献了180.52（+6.6%）、176.61（+10.5%）亿美元营收，是拉动强生业绩增
长的核心支柱。
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强生肿瘤业务的增长主要归功于Darzalex（达雷妥尤单
抗）、Erleada（阿帕他胺）、Imbruvica（伊布替尼）、
Zytiga（阿比特龙）、Carvykti（西达基奥仑赛）等产品强
劲驱动。其中，主力成员Darzalex得益于多发性骨髓瘤
（MM）的全线程治疗，其市场份额持续扩大，2023年维
持高增长态势（+22.2%）贡献了97.44亿美元收入，近乎
实现百亿营收。

多发性骨髓瘤是强生肿瘤学重点发力的方向之一。现阶
段，强生已在该领域规划了单抗、双抗、细胞疗法以及
诱导性多能干细胞联合策略，目标是重新定义MM的治疗
模式。具体产品包括与传奇合作的BCMA CAR-T细胞疗法
Carvykti、BCMAxCD3双抗Teclistamab以及GPRC5DxCD3双
抗Talquetamab已在近两年密集上市，不断壮大着强生在
血液瘤领域的竞争优势。

其中，Carvykti上市第二年就达到了5亿美元收入。在
2023年，Carvykti也迎来了重大进展，其用于既往接受过
一至三线治疗且来那度胺耐药的MM成人患者的III期临床
CARTUDE-4研究取得了惊艳的疗效结果，能够将患者疾病
进展或死亡风险降低74%。基于该研究结果，Carvykti二
至四线治疗MM患者的上市申请已获FDA受理，PDUFA日
期为2024年4月5日。可以预见，随着适应症的逐渐前移，
Carvykti销售额将实现进一步突破。

强生在前列腺癌领域也颇具优势，现已凭借Zytiga、
Erleada两款产品占据了前列腺癌市场领先地位。Zytiga最
早于2011年在美上市，可治疗去势抵抗性前列腺癌和激
素敏感性前列腺癌患者。2018年，该产品的美国专利到
期，自此销售额就出现断崖式下跌，2023年更是腰斩至
8.87亿美元（-49.9%）。

为此，强生一方面围绕Zytiga挖掘联用潜力，其与尼拉帕
利的组合（Akeega）已在2023年先后获得欧盟、FDA批准
上市；另一方面，强生也在2018年推出了接棒产品
Erleada，该药物自上市以来一直保持双位增长趋势，
2023年营收23.87亿美元（26.9%），成功晋级为强生前列
腺癌领域一代新星。

自身免疫领域，Stelara（乌司奴单抗）、Remicade（英
夫利昔单抗）、Tremfya（古赛奇尤单抗）、Simponi
（戈利木单抗）等产品共同推动着强生业绩增长，合计
带来180.41亿美元营收。但是，Remicade因受到生物类
似药竞争影响，销售额逐年下跌，2023年仅达到18.39
亿美元
Stelara仍是强生自免版块增长的主要驱动力，也是强生
制药业务最畅销的单品，2023年同比增长11.7%至
108.58亿美元，正式踏入百亿美元俱乐部，但其美国专
利已于2023年9月到期，意味着未来几年将会面临一众
生物类似药的围剿。目前，全球已有两款乌司奴单抗生
物类似药获批上市，2款申报上市，有分析师预测到
2024年Stelara的销售额可能缩水20亿美元。

自免领域的国际竞争向来激烈，再叠加专利断崖，强生
在自免领域的产品布局恐面临“内忧外患”的困境。为
此，强生正在寻找下一个支撑自免业绩持续增长的引擎，
除了进一步挖掘成熟产品的治疗潜力外，强生也在通过
自研+引进的方式培育新产品。

其中，强生于2020年以65亿美元从Momenta公司引进的
一款FcRn单抗nipocalimab被寄予厚望，目前正在同步开
展用于温抗体型自身免疫溶血性贫血（III期）、 巨细胞
动脉炎（II期）、特发性炎性肌病（II期）、胎儿和新生
儿溶血性疾病（II期）、干燥综合症（II期）、系统性红
斑狼疮（II期）等多项临床研究。此外，强生2019年从
Protagonist公司引进的3款候选小分子IL-23R抑制剂也进
入I~III期临床开发阶段；其中JNJ-2113进展最快，正在开
展治疗斑块状银屑病的III期研究。

为了进一步聚焦创新药研发，强生在2023年完成了由内
向外的变革，包括在2023年8月完成了其与消费者健康
公司Kenvue的换股要约，同时保留了医疗科技和制药两
大业务，并将制药业务“杨森”更名为“强生创新制
药”，而其沿用超过135年的品牌标识也被焕新。此次
业务调整与品牌重塑，不仅向外界传递了强生的新形象，
也一定程度上反映出强生告别过去、引领未来医疗健康
行业发展的雄心壮志。
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2023年，强生制药业务也在新药/适应症的监管批准、上市申请的提交以及临床数据的读出方面取得了重要进展
（如图所示）。对于2024年的业绩展望，强生预计会有5%-6%的增幅，总收入有望达到882-890亿美元。

强生公司相关热门报告下载：
Ø 强生 2023年年度报告
Ø 强生 2023年年度报告 slides
Ø 强生2023投资者日信息-创新药物

https://bydrug.pharmcube.com/report/detail/5e46870859994222be026c1776d2daee
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2月1日，罗氏发布2023年财报，全年营收587.16亿瑞士法郎（约656.27亿美元，按2023年平均汇率换算：1瑞士法
郎=1.1177美元，下同），同比增长1%（按CER计算，下同）；净利润123.58亿瑞士法郎，同比增长7%；研发投入
132.37亿瑞士法郎，同比增长5%。

罗氏的业务主要包括制药和诊断两部分，其中制药业务
2023年收入446.12亿瑞士法郎（+6%），诊断业务收入
141.04亿瑞士法郎（-13%）。中国区制药收入28.75亿瑞
士法郎，同比增长6%，占全球制药业务的6.4%；诊断业
务收入24.75亿瑞士法郎，同比增长7%，两块业务合计收
入53.5亿瑞士法郎（59.8亿美元）。

整体来看，罗氏2023年发展势头强劲，剔除新冠业务的
影响，整体收入增长8%。

眼科、血友病、神经等疾病领域的销售表现亦是不俗，
分别收入28.65亿瑞士法郎（+85%）、41.47亿瑞士法郎
（+16%）、84.45亿瑞士法郎（+16%）。但免疫和感染
疾病业务由于新冠疫情退去，相关需求下降，收入均有
所下滑。

罗氏的制药业务主要聚焦在肿瘤、免疫、神经、血友病、
感染疾病、眼科疾病等疾病领域。肿瘤作为公司的支柱
板块和主要阵地，2023年贡献了190.87亿瑞士法郎（+4%）
的收入，这也是其在连续多年下滑后首次增长。

具体来看，2023年罗氏制药业务的增长主要由Vabysmo
（法瑞西单抗，23.57亿瑞士法郎，+324%）、Ocrevus
（奥瑞利珠单抗，63.81亿瑞士法郎，+13%）、
Hemlibra（艾美赛珠单抗，41.47亿瑞士法郎，+16%）、
Polivy（维泊妥珠单抗，8.37亿瑞士法郎，+108%）和
phesgo（帕妥珠单抗，11.2亿瑞士法郎，+64%）等产品
推动。

Vabysmo在2023年以324%的增幅成为眼科领域的一匹黑
马，销售额高达26.34亿美元。该产品是全球首个专为
眼内注射设计的创新VEGF-A/Ang2双抗，在增强血管稳
定性的同时，还可以减少眼底渗漏。
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自2022年1月以来，Vabysmo在美国已有3项适应症获批，
分别为糖尿病黄斑水肿（DME）和湿性年龄相关性黄斑
变性（AMD）和视网膜静脉阻塞（RVO）。同日，
Vabysmo治疗RVO的2项全球III期BALATON和COMINO研究
的72周新数据公布，实现了视网膜持续干燥和视力改善。

多发性硬化症药物Ocrevus（奥瑞利珠单抗)是罗氏2023
年最畅销的产品，销售额为63.81亿瑞士法郎。作为首
个获批可以治疗RRMS和PPMS两种类型多发性硬化的药
物，Ocrevus完成起始负荷给药后仅需每6个月注射1次，
自2017年3月上市后销售额便一路狂奔，2021年之后更
是以超50亿瑞士法郎的收入稳坐公司头牌。

A型血友病药物Hemlibra以41.47亿瑞士法郎的销售额位
居罗氏畅销产品榜单的第二名，目前美国和欧盟5国接
受该产品治疗的患者比例已经达到40%。其次是HER2单
抗Perjeta（帕妥珠单抗，37.68亿瑞士法郎）和PDL1单
抗Tecentriq（阿替利珠单抗，37.66亿瑞士法郎）。

2023年，罗氏在新药推出方面有不少斩获，包括与
Sarepta联合开发的基因疗法Elevidys和自主开发的
CD3/CD20双抗Columv成功获FDA加速批准上市，分别用
于治疗杜氏肌营养不良（DMD）4-5岁患者、既往接受
过至少二线系统性治疗的复发或难治性弥漫大B细胞淋
巴瘤（DLBCL）或由滤泡性淋巴瘤引起的大B细胞淋巴瘤
（LBCL）成人患者。
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2024年，罗氏的C5循环单抗crovalimab（阵发性睡眠
性血红蛋白尿症）和PI3Kα抑制剂inavolisib（HR+乳腺
癌）也将迎来监管机构的审批决定，继续为公司业绩增
长添砖加瓦。

罗氏公司相关热门报告下载：
Ø 罗氏 2023年年度报告
Ø 罗氏 2023年年度报告 slides
Ø JPM 2024 罗氏
Ø ASH 2023 罗氏
Ø 罗氏 神经科学领域管线更新
Ø 罗氏 2023 投资者日信息

https://bydrug.pharmcube.com/report/detail/61c883f2dc86499991e335c0d38dc3d8
https://bydrug.pharmcube.com/report/detail/9429d875062a4828bb5554be533f476b
https://bydrug.pharmcube.com/report/detail/f59c03b529a74964bf4cda0ac63b1c10
https://bydrug.pharmcube.com/report/detail/8a07ad4ee1b14fe596a84cd172c1bf2a
https://bydrug.pharmcube.com/report/detail/c26041b3ef97472880a3645cc0f715ab
https://bydrug.pharmcube.com/report/detail/0c3c31737dc64c98b1003bf18b523b21
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2月1日，默沙东公布2023年业绩，全年营收601.15亿美
元，同比增长1%，扣除新冠口服药Lagevrio（莫诺拉韦）
影响后，同比增长9%。

九价HPV疫苗Gardasil/Gardasil 9销售额达88.86亿美
元（+29%）。这两款产品占据默沙东总收入的56.4%，
也成就了默沙东在肿瘤和疫苗领域的行业领导者地位。
肿瘤领域产品Welireg（HIF-2α抑制剂）和Reblozyl
（罗特西普），抗巨细胞病毒感染药物Prevymis（来
特莫韦），以及15价肺炎球菌疫苗Vaxneuvance
（V114）的销售额均呈现双位数及以上增长，带来了
可观的增量收入。

Keytruda无疑是默沙东的荣耀，自上市以来在与O药的
缠斗中，已经将对手远远甩在身后。与此同时，这款超
级重磅药物也面临2028年专利悬崖危机。不过在今年
的JPM大会上，默沙东首席执行官Rob Davis向外界传
达了乐观的信号，他表示，“现阶段讨论的焦点无疑是
Keytruda和2028，不过我们越来越不再关注2028年，
这只是一个年份而已。”

默沙东制药业务收入535.83亿美元，同比增长3%，其中，
中国区收入67.1亿美元，占据默沙东全球市场12.5%的
份额，同比增长32%。

王牌品种Keytruda（帕博利珠单抗）迎来其历史性高光
时刻，全年营收250.11亿美元，同比增长19%，荣登
2023年“药王”宝座。主要得益于在全球早期癌症患者
群体（包括TNBC和RCC）中的使用，以及在全球转移性
癌症患者中持续的强劲需求。

2023年辉瑞TOP20产品销售额（亿美元）
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Rob Davis拥有如此底气也不足为奇，毕竟默沙东已经
针对这一即将面临的挑战未雨绸缪，做出了充分的应对
措施。2023年，默沙东针对Keytruda新开了多项联合治
疗III期临床研究，其中包括与肿瘤mRNA疫苗V940
（mRNA-4157）联合治疗非小细胞肺癌（NSCLC）的
两项研究，以及与TROP2 ADC新药MK-2870（从科伦
博泰引进）联合一线治疗NSCLC的关键III期研究。

除了继续挖掘Keytruda与其他疗法联合的治疗潜力，默
沙东还计划通过增补肿瘤产品管线进一步丰富产品群来
应对肿瘤业务可能面临的收入下滑情况。LSD1抑制剂
Bomedemstat、BTK抑制剂Nemtabrutinib以及
CYP11A1抑制剂MK-5684均被推向了III期临床。

另外，去年10月，默沙东还以高达220亿美元的总金额
引进了第一三共3款ADC新药 patritumab deruxtecan
（HER3-DXd）、ifinatamab deruxtecan（I-DXd）和
raludotatug deruxtecan（R-DXd），其中patritumab 
deruxtecan上市申请已于2023年12月获得FDA优先审
评，适应症为三线治疗EGFR突变NSCLC。今年，受益于
ADC候选药物以及癌症疫苗，默沙东将其肿瘤学组合下
一个十年预估值提升到了200亿美元以上。

不过，默沙东在肺炎球菌疫苗赛道仍然有赶超辉瑞之势，
15价肺炎球菌疫苗Vaxneuvance（V114）已于2021
年7月获批上市，2022年8月将适用人群覆盖至6周龄以
上儿童，2023年的销售额是2022年的近4倍，已达到
6.65亿美元；用于成人的21价肺炎球菌疫苗V116对标
Prevnar 20，已于2023年12月向FDA递交了上市申请
并被纳入优先审评，如果获得上市批准，V116将成为
首个专为成人设计的肺炎球菌结合疫苗。

此外，默沙东布局在心血管/代谢、神经和免疫疾病领
域都有产品布局，每一个细分赛道中都有新生代产品即
将进入收获期或进入后期开发阶段，有望进一步补强现
有产品群。在Adempas（2.55亿美元，+7%）的基础
上，肺动脉高压新药Sotatercept蓄势待发，其生物制
品许可申请（BLA）已获FDA授予优先审评资格，
PDUFA日期定为2024年3月26日。

代谢领域两款治疗2型糖尿病的产品Januvia与
Janumet市场份额进一步萎缩。不过，其在研GLP-
1R/GCGR双靶点激动剂efinopegdutide用于治疗非酒
精性脂肪性肝炎 (NASH)的IIa期临床研究已于去年6月
公布了积极结果。刚过去的JPM大会上，Robert Davis
表示正在寻求具有减肥以外益处的GLP-1靶向疗法，因
为非减肥适应症的开发更容易获得报销。

心血管领域，口服PCSK9抑制剂MK-0616被寄予厚望，
去年8月，默沙东新开了MK-0616治疗成人高胆固醇血
症的大型III期CORALreef研究，该项目将在三项全球性
研究中招募约17000名受试者，研究结果颇受期待。
2023年，默沙东研发投入高达305.31亿美元，相当于
将2023年收入的一半用于研发，其中仅收购与剥离造
成的相关成本高达81.9亿美元。而其2022年的研发投
入仅为135.48亿美元。

仅在2023年，默沙东共启动了20多个III期研究项目。
其中包括8款新的资产首次于2023年进入III期阶段。足
以看出其在新药研发过程中重金投入的魄力。默沙东表
示，今年计划开展更多临床试验。与此同时，Rob 
Davis表示，该公司正在寻找更多的中型交易。
默沙东也对2024年业绩做了展望，预计全年收入将达
到626-642亿美元。

疫苗领域，宫颈癌疫苗Gardasil/ Gardasil 9贡献了最核
心的份额，同比增长29%至88.86亿美元，这主要仍得益
于中国市场的强劲需求。用于预防麻疹、腮腺炎或水痘
的ProQuad/M-M-R II/Varivax系列疫苗的销售额稳健
增长达到23.68亿美元，另一种针对婴幼儿轮状病毒感染
疫苗RotaTeq的销售额为7.69亿美元。

默沙东和辉瑞在肺炎球菌疫苗赛道上开展了一场持久拉
锯战。2023年，23价肺炎球菌疫苗Pneumovax 23销售
额持续大幅下滑仅为4.12亿美元，跌幅达32%，也是默
沙东财报中销售额下跌最严重的产品之一。而辉瑞
Prevnar系列产品2023年卖出了64.4亿美元的好成绩。

默沙东企业相关热门报告下载：
Ø 默沙东 2023年年度报告
Ø 默沙东 2023年年度报告 slides
Ø JPM 2024 默沙东
Ø ESMO 2023 默沙东ADC管线更新及部分新药进展

详情介绍

https://bydrug.pharmcube.com/report/detail/80ee9c0dfdef42aa9c6dec8294952ea1
https://bydrug.pharmcube.com/report/detail/4921b178403340bdbc65b3f881b029c4
https://bydrug.pharmcube.com/report/detail/edadf4cb4eb54931b49edb273f4c9479
https://bydrug.pharmcube.com/report/detail/85e3bdc06d634c7aa5a571a9e8f0f206
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1月30日，第二家MNC公布了2023年财报。因新冠疫情逐渐消散，疫苗Comirnaty和口服药物Paxlovid收入大幅下降
（124.99 vs. 567.39亿美元），辉瑞全年总营收下降至584.96亿美元（-41%）。此外，辉瑞全年的研发投入为106.79
亿美元，同比下降6%。

2023年，抗肿瘤、心血管和免疫产品仍然是辉瑞的主要
收入来源。抗癌药哌柏西利（Ibrance）、阿昔替尼
（Inlyta）、恩扎卢胺（Xtandi）、抗凝药阿哌沙班
（Eliquis）、罕见病药物氯苯唑酸（Vyndaqel/Vyndamax）
和肺炎球菌疫苗Prevnar系列为其贡献了40%收入。

2023年辉瑞TOP20产品销售额（亿美元）

在抗肿瘤领域研发热情不减的当下，可与免疫检查点抑
制剂、小分子药物联合应用的ADC产品已成为各大肿瘤
巨头势在必得的目标。新冠光环褪去的辉瑞也需要新的
产品继续助其打响“宇宙大药厂”的名号。

2023年，辉瑞大方出手，以接近其半年营收的总交易额
将ADC龙头企业Seagen收入麾下，囊获多款ADC产品，
向行业宣告了其大举进军ADC赛道的决心。为此，辉瑞
已决定成立新的肿瘤业务部门，有关事项将在今年2月
29日举行的肿瘤创新日活动上宣布。

“到2030年，收购Seagen而得的产品将为辉瑞创造百亿
美元收入。”这一笔交易在去年12月14日才正式完成，
因而这些产品对辉瑞的整体业绩贡献并不大。交易所得
ADC药物的命运将是何走向，辉瑞会否借此跻身肿瘤巨
头前列，也将是未来几年外界对辉瑞的关注重点。

偏头痛领域也是辉瑞近两年有所动作的布局方向。2022
年，辉瑞以116亿美元收购Biohaven，入局竞争激烈的
降钙素基因相关肽（CGRP）赛道。收购所得产品之一
瑞美吉泮（Nurtec）在当年为辉瑞带来了2.13亿美元的
收入，在2023年这一数字继续上涨来到了9.28亿美元
（+336%），开始迸发其实力。另一款潜力产品
Zavegepant（Zavzpret）也已于2023年3月在美国上市，
作为目前唯一一款治疗偏头痛的鼻喷雾剂，未来可期。

注：ATTR-PN：转甲状腺素蛋白淀粉样变性多发性神经病；ATTR-CM：
转甲状腺素蛋白淀粉样变性心肌病
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呼吸道合胞病毒（RSV）是辉瑞重度参与的另一个疾病领域。去年，辉瑞与葛兰素史克（GSK）共同为RSV领域创
造了里程碑进展，两家的RSV疫苗Arexvy（GSK）和Abrysvo（辉瑞）先后在5月获批上市，为无力抵御RSV感染的
老年人布下严密防守线。仅半年时间，辉瑞的Abrysvo便畅销8.90亿美元，依此趋势来看，今年辉瑞的“重磅炸
弹”名单又将写入新的名字。除了疫苗以外，辉瑞还开发了口服药物Sisunatovir，为已被RSV感染所累的患者提
供尽快治愈的途径。目前，该药物的开发进度处于全球第一梯队，有望助辉瑞进一步抢占RSV药物市场。

2023年，辉瑞依旧是获得监管批准最多的跨国药企。新年伊始，辉瑞已有一款产品的上市申请正在接受FDA的审
查，即用于治疗A型和B型血友病的Marstacimab（PDUFA日期为2024年Q4）。期待接下来辉瑞能够为患者带来更
多的创新治疗选择。

此外，辉瑞管线中有多款潜力产品已进入III期阶段：
p 选择性CDK4抑制剂PF-07220060：HR+/HER2-乳腺癌
p mRNA疫苗PF-07252220：流感
p 粘着斑激酶（FAK）抑制剂Defactinib：卵巢癌
p 抗OX40单抗Ivuxolimab：非小细胞肺癌、尿路上皮癌、卵巢癌

展望2024，辉瑞将收入指引确定为585-615亿美元（包括新冠产品预计收入）。辉瑞首席执行官Albert Bourla曾在
今年月初的JPM大会上表示：“辉瑞曾是业界明星，但去年新冠产品的销售额大幅下滑确实对我们有所打击。不
过，辉瑞将在业务重组后进入“执行年”，2024年的辉瑞值得期待。”那便一起期待辉瑞在2024年的表现吧！

辉瑞公司相关热门报告下载：
Ø 辉瑞 2023年年度报告
Ø 辉瑞 2023年年度报告 slides
Ø JPM 2024 辉瑞
Ø 辉瑞引进和铂医药HBM9033（ADC）交易信息介绍
Ø Pfizer Invests $43 Billion to acquire Seagen

https://bydrug.pharmcube.com/report/detail/dfdd5e8fdca84c80bb38aa473b403287
https://bydrug.pharmcube.com/report/detail/87a6cc3574474a1184eefa581039aaed
https://bydrug.pharmcube.com/report/detail/51e436343b784c13bafbd038dd5af10a
https://bydrug.pharmcube.com/report/detail/5909edb708cb48e6995c9066fc41396a
https://bydrug.pharmcube.com/report/detail/341eeb47ff7745828506b9db229256d5
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2月2日，再生元发布2023年业绩，全年营收131.17亿美元，同比增长7%。其中，产品销售70.78亿美元，同比
增长3%。研发投入达44.39亿美元，占总营收34%的比重。

近些年，为应对“现金牛”专利断崖危机，艾伯维已拿
出一套颇为周密的解决措施，一方面通过筑牢一座座专
利保护城池，延长产品生命周期；另一方面，艾伯维也
卯足火力扶持新产品的上位，如今替补选手IL-23单抗
Skyrizi（利生奇珠单抗）和JAK1抑制剂Rinvoq（乌帕
替尼）纷纷渐入佳境，2023年均达到超过50%的增速，
合计拿下117.33亿美元收入。

Skyrizi于2019年首次进入全球市场，目前已斩获5项适
应症，包括斑块状银屑病、银屑病关节炎、克罗恩病、
泛发性脓疱型银屑病以及红皮病型银屑病。2024年，
Skyrizi也有望获FDA批准溃疡性结肠炎新适应症。

上市至今，Skyrizi销售额一路跳跃式增长，每年都维持
高双位增幅，照此增速，2024年营收突破百亿美元不
在话下。当然，Skyrizi如日中天的发展势头与艾伯维精
心展开的猛烈攻势息息相关。根据医药魔方数据库，艾
伯维作为申办方和合作方围绕利生奇珠单抗正在推动近
60项临床研究。

Rinvoq增速（+57.4%）甚至较Skyrizi更为醒目，在类
风湿性关节炎、银屑病关节炎、特应性皮炎、溃疡性结
肠炎、强直性脊柱炎、非放射学中轴型脊柱关节炎和克
罗恩病这7项适应症持续渗透下，销售额大幅涨至
39.69亿美元。

艾伯维主要聚焦于5大疾病领域，包括免疫、肿瘤、神经
科学、美容以及眼科。其中，免疫学是艾伯维当仁不让
的核心业务，共计营收261.36亿美元（-9.6%），占据
总收入半壁江山（+48.12%）；其次为神经科学领域，
贡献了77.17亿美元收入（+18.2%），这也是艾伯维本
年度唯一实现正增长的业务版块；肿瘤、美容、眼科则
分别实现了59.15（-10.1%）、52.94（-0.8%）、
24.15（-10.6%）亿美元营收。

艾伯维过去十年的业绩辉煌离不开Humira（修美乐，阿
达木单抗）的成就，仰仗这一单品，艾伯维也常年跻身
自免领域龙头地位。2023年，尽管卸任了“药王”宝座，
Humira年销量急速下滑（-32.2%），仍然为艾伯维带
来了144.04亿美元收入，但不可避免影响到整个自免业
务收入的波动。

艾伯维2023年主要产品销售额（亿美元）
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展望2024，艾伯维预计每股收益将达到11.05-11.25美
元，此外2029年预计实现高个位数的年复合增长率。

基于两款产品的增长势头，艾伯维也将2027年的销售预
期上调60亿美元至270亿美元。

相对免疫学，艾伯维肿瘤领域资产略显单薄，目前主要
由Imbruvica（伊布替尼）和Venclexta（维奈克拉）两
款产品带来现金流，其中Imbruvica由于同赛道的激烈竞
争走向下坡路，市场份额大幅流失，2023年销售额下滑
21.3%至35.96亿美元。作为全球上市的唯一一款Bcl-2
抑制剂，Venclexta近几年维持了较好的增长势头，
2023年达到了22.88亿美元（+13.9%）。

不过，艾伯维血液肿瘤领域已有新势力冒出，
CD3/CD20双抗Epcoritamab已于2023年5月获FDA批
准上市，用于治疗接受过二线或多线系统治疗的复发或
难治性弥漫性大B细胞淋巴瘤（R/R DLBCL）患者，上市
半年就收获了3100万美元。但是，Epcoritamab一上市
就将与罗氏的glofitamab展开竞争，两款药物先后获批
间隔不足一个月。

2023年，艾伯维在肿瘤领域的交易动作颇为频繁，不仅
终止了多个合作项目，也主动出击寻觅新的机会，最值
得关注的就是年末豪掷101亿美金收购ADC先驱
ImmunoGen，获得其核心资产索米妥昔单抗以及一系
列在研ADC产品，全力奔赴ADC赛道。

神经科学领域，艾伯维核心资产均实现了上涨，包括3款
偏头痛药物Ubrelvy（8.15亿美元，+19.9%）、
Qulipta（4.08亿美元，>100.0%）以及Botox（29.91
亿美元，+10%），精神分裂症药物Vraylar（27.59亿美
元，+35.4%），帕金森病药物Duodopa（4.68亿美元，
+2.3%）。

从产品表现来看，神经科学业务有望成为艾伯维重要的
业务贡献领域。2023年以来，艾伯维仍在持续利用外部
优质资源助攻神经科学版图的扩张，年底斥资87亿美元
收购的Cerevel Therapeutics，为其带来了治疗精神分
裂症、帕金森病以及情绪障碍等多种疾病的一系列潜力
候选药物。

此外，美容领域两款产品Botox Cosmetic（A型肉毒毒
素）、Juvederm Collection则分别以小幅涨跌，获得了
26.82亿美元（+2.6%）和13.78亿美元（-3.6%）销售
额，维持了收入动态平衡。

2024年至2025年，艾伯维将迎来以下多项新药/适应症
的监管批准、上市申请的提交以及临床数据的读出。

艾伯维企业相关热门报告下载：
Ø 艾伯维 2023年年度报告
Ø 艾伯维 2024年管线更新

https://bydrug.pharmcube.com/report/detail/bdef090e3d5e4c429539c938a9200f2c
https://bydrug.pharmcube.com/report/detail/0f208a089fee46639e19021de627f6e4
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2月1日，赛诺菲公布2023年业绩，营收430.70亿欧元
（约470.97亿美元，按2023年平均汇率1欧元=1.0935美元
换算，下同），同比增长5.3%（按固定汇率计算）。其
中制药业务收入378.90亿欧元（约414.33亿美元，
+5.1%），疫苗业务收入74.74亿欧元（约81.73亿美元，
+8.3%）、消费者保健业务收入51.80亿欧元（约56.64亿
美元，+6.3%）。

从收入的地域分布上看，美国市场依旧是赛诺菲的主战
场，贡献了185.12亿欧元（约202.43亿美元，+4.8%）的
收入，增速较去年（+12.2%）下降；中国市场收入29.12
亿欧元（约31.84亿美元），增速亦有所放缓（+0.4% vs. 
+6.2%）。

值得一提的是，度普利尤单抗在2023年还创造了慢性阻
塞性肺病（COPD）领域的里程碑式进展，成为了首个
顺利完成III期研究的生物药。COPD是全球第三大死亡原
因，但因其异质性及难治性，十多年来均无生物药取得
突破。有机构统计，COPD市场规模在5年后将直逼200
亿美元。财报新闻稿显示，赛诺菲已在中美欧提交度普
利尤单抗用于维持治疗COPD的生物制品许可申请。待
COPD适应症获批，该产品的年销售额有望达到一个新
的高度。

作为赛诺菲自免管线中的王牌产品，度普利尤单抗
（Dupixent）的销售表现年年皆是业内人士的关注话题。
2023年，度普利尤单抗收入再创新高，达到107.15亿欧
元（约117.17亿美元，+34%），成功突破百亿美元大关。
这得益于特应性皮炎、哮喘、慢性鼻-鼻窦炎伴鼻息肉）、
结节性痒疹和嗜酸性粒细胞性食管炎（EoE）临床需求的
持续释放。去年11月，度普利尤单抗的哮喘适应症正式
在中国获批，再加上今年1月25日其EoE适应症获FDA批准
全面覆盖儿童和成人患者，今年其年销售额有望进一步
增长。赛诺菲CEO Paul Hudson也表示，度普利尤单抗的
2024年销售额将达到130亿欧元。

去年，赛诺菲亦对呼吸道合胞病毒（RSV）领域的突破
性进展有所贡献，其与阿斯利康合作开发的RSV中和抗
体尼塞韦单抗（Beyfortus）在中美欧全面上市，为全球
婴幼儿提供了预防RSV感染的利器。作为目前RSV领域唯
一一款婴幼儿用中和抗体，Beyfortus在销售表现上也交
出了不错的成绩，销售额达到5.47亿欧元（约5.98亿美
元）。
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运营管线之余，赛诺菲也重新考虑了其发展战略，一方
面大举进军人工智能（AI）制药赛道，另一方面全力打
造免疫王国。“到2030年，赛诺菲期望在免疫以及疫苗
领域的销售金额超过220亿欧元与100亿欧元。”这是赛
诺菲CEO在去年10月宣布“Play to Win”战略新篇章时掷
下的豪言壮语。

赛诺菲企业相关热门报告下载：
Ø 赛诺菲 2023年年度报告
Ø 赛诺菲 2023年年度报告 slides
Ø JPM 2024 赛诺菲
Ø 赛诺菲 2023 R&D Day Presentation

https://bydrug.pharmcube.com/report/detail/76bb94c6d4694861811321d5f2021611
https://bydrug.pharmcube.com/report/detail/b621105df36644ad8d04def39ae34a88
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2月8日，阿斯利康公布了2023年业绩，全年总营收458.11亿美元（+3%），其中产品收入437.89亿美元，同比增
长2%。扣除新冠产品后，总收入为454.88亿美元，同比增长13%。

从地区分布来看，美国市场全年收入190.77亿美元，同比
增长6%；新兴市场120.25亿美元，同比增长2%。其中，
中国区贡献了58.76亿美元，占据阿斯利康全球市场份额
的13%。

从疾病领域来看，肿瘤业务依旧是阿斯利康业绩的主要
来源，2023年营收184.47亿美元，同比增长19%；CVRM
（心血管、肾脏及代谢业务部）业务106.28亿美元，同比
增长15%；罕见病业务达到77.64亿美元，超越了R&I（呼
吸与免疫学，64.04亿美元）成为阿斯利康第三大支柱。

阿斯利康肿瘤业务的增长主要依赖Tagrisso（奥希替尼）、
Imfinzi（度伐利尤单抗）、Lynparza（奥拉帕利）、
Calquence（阿可替尼）、Enhertu（德曲妥珠单抗）等产
品持续拉动。

其中，Tagrisso（奥希替尼）凭借其于EGFR突变NSCLC二
线治疗、一线治疗以及术后辅助治疗的层层递进，业绩
一路保持稳健增长，2023年增长至57.99亿美元（+7%）。
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Imfinzi（度伐利尤单抗）是阿斯利康肿瘤领域本年度增涨
最为亮眼的产品，涨幅达到52%，收获了42.37亿美元销
售额。这不仅归功于Imfinzi在早期NSCLC的广泛使用，与
CTLA-4单抗tremelimumab组成的双免疫疗法更是促进了
新一轮的增长。

Calquence（阿可替尼）也继续保持强劲增长的态势，
2023全年卖出25.14亿美元收入（+22%）。这主要得益于
美国市场的需求增长以及该产品在中国、日本获批套细
胞淋巴瘤、慢性淋巴细胞白血病（CLL）/小淋巴细胞淋巴
瘤（SLL）。Lynparza（奥拉帕利）一路稳扎稳打，2023
年小幅增长7%至28.11亿美元。

作为全球重磅ADC，Enhertu的市场表现颇受业内关注。
伴随着HER2低表达乳腺癌、HER2突变阳性非小细胞肺癌
在全球范围内的获批，以及2023年子宫内膜癌、宫颈癌
和头颈癌被先后纳入NCCN指南，Enhertu放量速度逐渐加
快，2023年销售额较往年翻了一番，两家公司共同记录
的全球收入达到了25.66亿美元。

除了不断挖掘内部管线的价值，阿斯利康也在加快新技
术的布局，例如细胞基因疗法。2023年，阿斯利康不仅
以12亿美元收购了亘喜生物，还与Quell Therapeutics、
Cellectis达成了细胞疗法项目的合作。

CVRM是阿斯利康第二大业务板块，其中达格列净是最
为核心的业绩来源，2023年贡献了59.63亿美元（+36%）
收入，荣升为阿斯利康本年度最为畅销的药物，能够拿
下如此强劲的增长势头主要是因为达格列净在心力衰竭
和慢性肾病两大领域的持续突破。

相比达格列净，CVRM其他产品的市场表现略显逊色，
不过一系列新药/候选药物正蓄力待发，一款用于治疗
遗传性转甲状腺素介导的淀粉样变性多发性神经病的反
义疗法eplontersen（商品名：Wainua）已于2023年底获
FDA批准上市；2023年初出资18亿美元收购CinCor 
Pharma获得的核心资产baxdrostat已启动难治性高血压
III期临床研究；口服小分子PSCK9抑制剂AZD0780正开展
治疗不受控制的高风险血脂异常的II期临床试验。

阿斯利康认为CVRM属于高潜力待开发领域，因此正不
断开拓新的机会，2023年落地了多项并购/合作交易，
包括18亿美元收购CinCor、与珂阑医药共同开发高胆固
醇血症和代谢性疾病药物、1.85亿美元首付款引进诚益
生物GLP-1受体激动剂ECC5004等。阿斯利康拟将心血管
产品、GLP-1疗法以及肾病药物组成联合疗法，以构建
出强有力的代谢组合管线。

在收购Alexion后，罕见病业务已逐渐成长为阿斯利康第
三大支柱，其成熟产品主要针对补体系统以及骨骼疾病，
2023年总收入达77.64亿美元（+10%）。除了Soliris（依
库珠单抗）下滑16%（31.45亿美元）外，其余产品均实
现了增涨。

值得一提的是，2023年11月中旬，阿斯利康乳腺癌领域
再添一支潜力股Truqap（Capivasertib）。该产品是全球
首款AKT1/2/3高效选择性抑制剂，为发生AKT通路改变的
HR+/HER2-的晚期乳腺癌患者带来了新的治疗选择。上市
仅一个多月，Truqap就收获了600万美元销售额。

手握全球领先的抗体偶联药物、肿瘤靶向治疗及免疫疗
法资产，阿斯利康对于肿瘤业务的发展也有着清晰的方
向，即在广泛的管线中不断解锁新组合。目前，阿斯利
康正不遗余力推进IO+ADC组合。
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其中，二代C5单抗Ultomiris较一代产品Soliris（每2周一次）有着更为低频的注射次数（每2月一次），为患者带
来更好的顺应性，同时全身型重症肌无力、视神经脊髓炎等新适应症的获批为其赢得了快速增长期，2023年销
售额大涨51%至29.65亿美元。

此外，神经纤维瘤药物Koselugo（司美替尼）增幅也十分亮眼（59%，3.31亿美元），低磷酸酯酶症药物Strensiq
以及溶酶体酸性脂肪酶缺陷药物Kanuma也都实现了稳步增长，分别营收11.52亿美元（+20%）和1.71亿美元
（+7%）。

除此以外，阿斯利康还专注于淀粉样变性领域，1款针对轻链型淀粉样变性的新药anselamimab（III期），及2款
用于ATTR型淀粉样变性的eplontersen（申报上市）、acoramidis（III期）渐进收获期。

呼吸与免疫（R&I）领域，Symbicort（布地奈德+福莫特罗）尽管下滑了7%，仍贡献了最高的销售收入（23.62亿
美元）；抗IL-5Rα单抗Fasenra（贝那利珠单抗）、COPD新药Breztri展现出持续增长潜力，分别营收15.53亿美元
（+11%）、6.77亿美元（+70%）。

展望2024，阿斯利康预计全年总收入以及核心每股收益将实现10%-14%增长。

阿斯利康公司相关热门报告下载：
Ø 阿斯利康 2023年年度报告
Ø 阿斯利康 2023年年度报告 slides
Ø 阿斯利康 2023年年度报告-临床试验附录
Ø JPM 2024 阿斯利康
Ø ESMO 2023 阿斯利康
Ø 2023年 TOP MNC 企业重点事件分析 · 阿斯利康
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2023年，诺华成功分拆山德士，转型为纯粹的创新药企业。华丽转身后，诺华交出了一份亮眼的成绩单，全年营
收454.40亿美元，同比增长10%。净利润85.72亿美元，同比上涨62%。研发投入113.71亿美元，占营收25%（*本文
销售额均按固定汇率constant currencies计算）

全年营收主要靠Entresto（沙库巴曲缬沙坦钠，60.35亿美
元，+31%）, Kesimpta（奥法妥木单抗，21.71亿美元，
+99%）, Kisqali（瑞波西利，20.80亿美元，+75%），
Pluvicto（9.80亿美元，+261%），Leqvio（英克司兰，
3.55亿美元，+217%）以及Scemblix（4.13亿美元，+179%）
拉动增长。

地域方面，诺华圈定了美国、中国、德国和日本这几个
优先发展的地区。从这一排列顺序也不难看出，如今中
国区业绩之于诺华的重要性。具体来看，美国市场2023
年创收180亿美元（+13%），欧洲市场150亿美元
（+4%），中国市场贡献33亿美元，增速达17%。

彻底剥离仿制药业务后，诺华重新明确了创新药业务的
布局核心，将原本重点关注的心血管、免疫学、神经科
学、实体瘤、血液学这5大治疗领域调整为4个，分别为
心血管-肾脏-代谢、免疫学、神经科学和肿瘤学，突出
了肾脏代谢领域的重要地位。

心血管领域在2023年为诺华带来63.91亿美元收入，同
比增长36%。诺华布局心血管领域的策略是在精而不在
多，已上市的心血管产品只有Entresto和Leqvio两个，每
款的销售表现都可圈可点。

2023年，Entresto的全球销售额轻松超越Cosentyx（司
库奇尤单抗，49.80亿美元，+5%），成为诺华最畅销的
产品。之所以能取得如此强劲的增长，与Entresto取得
的临床突破不无关系，它是首个能够全程覆盖心血管前
期高危因素高血压到心血管终末端心衰的创新药。
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PCSK9 siRNA降血脂新药Leqvio（英克司兰，3.55亿美元，
+217%）正在全球范围加强进攻力度。目前已在94个国家
获得批准，包括中国（2023年8月）。得益于此，Leqvio
进一步渗透市场。2023Q4，全球有3500家机构订购该产
品，相比Q3增长13%。诺华在年报中还特别提及，Leqvio
在中国自费市场实现了早期稳健增长。

对于肾病领域的看好，诺华已用实践行动作了充分阐释。
诺华于2024年1月收购信瑞诺医药，后者是一家专注于肾
脏疾病及相关治疗领域的临床阶段中国生物技术公司。
再往前看，2023年8月，诺华以35亿美元的价格收购
Chinook Therapeutics，其核心产品为IgA肾病药物
atrasentan和zigakibart。

值得一提的是，ETA拮抗剂atrasentan治疗IgA肾病的III期
ALIGN研究已达到了主要疗效终点。基于该结果，诺华计
划在2024年递交上市申请。诺华在肾病领域取得的进展
不止于此。其口服补体B因子抑制剂iptacopan治疗C3肾小
球病的III期APPEAR-C3G研究也在2023年12月告捷。

免疫领域的77.98亿美元营收（+8%）主要由Cosentyx
（司库奇尤单抗，49.80亿美元，+5%）贡献。Cosentyx
是一款IL-17A单抗，最初的剂型为皮下注射剂。2023年
10月，该产品的静脉注射剂获FDA批准上市，用于治疗
成人银屑病关节炎（PsA）、强直性脊柱炎（AS）和非
放射学中轴型脊柱关节炎（nr-axSpA）。

诺华预计，Cosentyx在2024年将实现中至高个位数增长，
销售额峰值在70亿美元左右。

Xolair（奥马珠单抗）和Ilaris（卡那奴单抗）也稳健发
挥出重磅炸弹的水平，分别营收14.63亿美元（+9%）和
13.55亿美元（+22%）。

神经科学领域，诺华获得40.43亿美元销售收入，同比
增长34%。Kesimpta（奥法妥木单抗，21.71亿美元，
+99%）用于治疗多发性硬化症，它的优势在于，患者
可在家中自行用药。

凭借丰富的产品管线，肿瘤领域的营收依旧占大头，达
135.90亿美元，同比增长23%。CDK4/6抑制剂Kisqali
（瑞波西利，20.80亿美元，+75%）在2023年收获重要
进展，辅助治疗早期乳腺癌III期NATALEE研究成功。基
于次，诺华已向美国、欧洲和中国的监管部门递交新适
应症上市申请。

放射性配体疗法Pluvicto（9.80亿美元，+261%）增长势
头迅猛，距离10亿美元大关只差一步之遥。供不应求，
产能受限也是制约Pluvicto放量的一大因素。这一情况
或许将会在2024年改善。今年1月，FDA已批准诺华在
印第安纳波利斯的生产基地进行Pluvicto的商业化生产。
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另一款放射配体疗法Lutathera也实现了销售增长，2023
年营收6.05亿美元，同比增长28%。今年1月，Lutathera
的III期NETTER-2研究也大获成功，与单独使用高剂量长效
释放奥曲肽相比，Lutathera联合长效奥曲肽一线治疗可
将生长抑素受体阳性高分化2级和3级晚期胃肠胰神经内
分泌肿瘤患者的疾病进展或死亡风险降低72%。

Scemblix（4.13亿美元，+179%）是一款STAMP变构抑制
剂，于2021年在美国获批上市，用于治疗慢性髓系白血
病。今年1月，Scemblix头对头一/二代TKIs III期ASC4FIRST
研究也传来捷报。

为了筑高核心治疗领域布局的竞争壁垒，诺华还在不断
推动5大技术平台的建设，包括比较成熟的化学和生物治
疗平台，以及基因与细胞疗法、放射性配体疗法和xRNA
这3个新兴平台。可以说，诺华对于前沿技术的孜孜追求
是绝大多数药企无法比拟的。

展望2024年，诺华预计净销售额将实现中个位数增长，
核心营业收入预计将实现高个位数增长。此外，预计
2023-2028年净销售额年复合增长率为5%，核心营业收入
利润率至2027年将扩大到~40%以上。

诺华公司相关热门报告下载：
Ø 诺华 2023年年度报告
Ø 诺华 2023年年度报告 slides
Ø 诺华 2023年年度报告 流行病学 slides
Ø JPM 2024 诺华
Ø 诺华 R&D Investor Presentation
Ø ESMO 2023 诺华
Ø ASCO 2023 诺华
Ø 诺华 Sandoz 2023 Capital Markets Day
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2月2日，百时美施贵宝（BMS）公布2023年业绩，全年总营收450.06亿美元（-2%），其中PD-1抑制剂
Opdivo的销售额为90亿美元（+9%），再加上小野制药报告的在日本1481亿日元（10亿美元）的收入，
Opdivo的全球销售额首次达到100亿美元。

首席商务官Adam Lenkowsky表示，BCMA代理商正
面临“高度竞争的市场”。但他表示，Abecma团队的
重点是开发新客户和扩大生产规模。他补充说，该公司
还试图改变人们对Abecma疗效的误解，并加强其安全
性，特别是与神经毒性有关的安全性。

另一方面，BMS的另一种CAR-T疗法Breyanzi的销售
额持续增长。Breyanzi第四季度的销售额达到1.01亿美
元，高于第三季度的9200万美元。对于这种大型B细胞
淋巴瘤疗法，BMS正忙于扩大其产能，以与吉利德科
学公司竞争。

Reblozyl（罗特西普）表现也十分亮眼，销售收入较
2022年增长41%，进入“十亿美元分子”俱乐部。作
为全球首创的红细胞成熟剂，该产品目前已斩获3项适
应症（见：罗特西普获FDA批准一线治疗较低危骨髓增
生异常综合征）。

BMS按生命周期将公司产品划分了三个层次：成熟产品
（In-Line）、新上市产品（New Product Portfolio）
以及过专利期产品（Recent LOE）。其中成熟产品贡献
343.2亿美元（+3%），占BMS全年营收的76%；新上
市产品收入35.85亿美元，较2022年大幅上涨77%；过
专利期产品收入71.01亿美元，较2022年下降34%。

自收购新基以来，BMS始终在肿瘤领域位居全球制药巨
头榜首，不过2023年该领域成熟产品的表现均进入小步
慢跑阶段。其中，Opdivo（纳武利尤单抗）、Orencia
（阿巴西普）以及Yervoy（伊匹木单抗）均呈个位数增
长。而Pomalyst（泊马度胺）和Sprycel（达沙替尼）
已出现下滑态势。蝉联多年小分子销售冠军的血液肿瘤
药Revlimid（来那度胺）更是自2022年仿制药进入美国
市场后，销售额呈断崖式下跌，2023年收入仅为60.97
亿美元（-39%）。

新产品双免疫疗法Opdualag（relatlimab+nivolumab）
在上市后的第2年便取得了6.27亿美元收入的好成绩。
CAR-T细胞疗法产品Abecma同比增长22%，达到4.72
亿美元。不过Abecma在美国的销售额出现连续下降趋
势，第四季度在美国的销售额为5600万美元。相比之下，
第三季度为6900万美元，第二季度为1.15亿美元。
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为了应对重磅产品Opdivo、Eliquis即将到来的专利悬
崖，以及巩固其在肿瘤领域的领导地位，BMS在2023
年持续发力BD业务，完成了多项公司并购和项目交易，
具体而言：

p 12月26日，BMS宣布将以每股62.50美元现金收购
核药公司RayzeBio，总股权价值约为41亿美元；

p 12月22日，BMS宣布将以总价140亿美元的现金收
购神经科学领域公司Karuna，获得一款核心产品毒
蕈碱类抗精神病药物KarXT，用于治疗成人精神分裂
症。该产品有望今年获批上市，如获得批准，将成
为数十年来第一个具有新的药理机制，治疗精神分
裂症的方法；

p 12月11日，BMS与百利天恒就一种潜在FIC的
HER3/EGFR双抗ADC产品BL-B01D1达成独家许可
与合作协议，潜在总价值最高达84亿美元；

p 11月28日，BMS与Avidity Bioscience达成许可和
研究合作协议，以针对多个心血管疾病靶点发现、
开发和商业化抗体寡核苷酸偶联物（AOC）药物，
潜在交易总额高达23亿美元；

p 10月8日，BMS以每股58.00 美元的价格，相当于
48 亿美元的股权价值收购Mirati，获得该公司一款
核心资产KRAS抑制剂以及产品管线；

p 4月20日，BMS与ADC药物研发公司Tubulis达成合
作协议，利用后者的P5偶联ADC技术平台，共同开
发新一代抗肿瘤ADC药物。根据协议，BMS将向
Tubulis支付2275万美元预付款、超10亿美元里程
碑付款以及一定比例的销售分成。

与一些肿瘤学竞争对手一样，BMS正在开发Opdivo的皮
下注射版本，已于近期公布积极III期数据，预计明年初
上市。

Lenkowsky指出，BMS计划将Opdivo在美国总业务的
30%-40%转换为皮下注射业务，这有可能解决患者和医
生的治疗负担。他补充说，这就是为什么公司希望看到
这个特许经营产品“持续到下一个十年”。

心血管领域，2022年获批上市的新产品心肌肌球蛋白抑
制剂Camzyos（mavacamten）收入达2.31亿美元，成
熟产品Eliquis（阿哌沙班）增速明显放缓（122.06，
+4%）。

自免领域首个获批的创新口服选择性S1PR调节Zeposia
（奥扎莫德）依然保持迅猛增速（+74%），达到4.34
亿美元。TYK2抑制剂Sotyktu（氘可来昔替尼）也有不
错的表现，获得了1.7亿美元收入。

2023年，BMS新任CEO Chris Boerner在第一次业绩电话会议上提出了他的计划，希望公司能顺利度过20年代
后半段充满专利悬崖和新的政府强制定价压力时期。

到2025年，BMS的业务将相对稳定，虽然多款重磅成熟产品销售额在下降，但仍将继续带来可观的收入。尽管
如此，该公司的重点仍将集中在包括11个关键品牌和约36个临床候选药物在内的成长型投资组合上。

展望未来，BMS预计将在2024年实现低个位数的收入增长，并在未来十年有可能增加16个以上的新分子实体药
物。

BMS公司相关热门报告下载：
Ø BMS 2023年年度报告
Ø BMS 2023年年度报告 slides
Ø JPM 2024 BMS
Ø BMS 2023 R&D Day Presentation
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1月31日，GSK公布2023年业绩，全年营收303.28亿英镑（约为378.46亿美元，按2023年平均汇率1英镑=1.2479美元
换算，下同），同比增长5%（按固定汇率计算）。研发投入62.23亿英镑（约77.66亿美元，+14%），占到总收入
的21%。

GSK将业务来源分为特药（Specialty Medicines）、疫苗
（Vaccines）以及普药（General Medicines）三大块。
2023年，三大板块收入已持平。其中，特药2023年收入
达102.44亿英镑（约127.83亿美元，-8%），疫苗收入
98.26亿英镑（约122.62亿美元，+24%），普药收入102.2
亿英镑（约127.54亿美元，+5%）。

2023年，GSK最令人关注的产品非呼吸道合胞病毒
（RSV）疫苗Arexvy莫属。Arexvy在去年5月获FDA批准
上市，在RSV领域创造了首个预防用RSV疫苗的里程碑式
进展，为无力抵御RSV感染的老年人提供了坚固的防守
盾牌。Arexvy的销售表现也相当不错，上市9个月便为
GSK带来了12.38亿英镑（约15.45亿美元）的收入，迅
速加入“重磅炸弹”药物名单。去年同期，辉瑞的RSV
疫苗Abrysvo也顺利获批上市，但滞后于Arexvy，其销售
表现也因错失先发优势而处于下风（8.9亿美元）。不
过，RSV领域的市场竞争仍未停止，GSK已在欧盟申请
进一步扩大Arexvy的适用人群，辉瑞也在开展Abrysvo的
扩人群临床试验，双方的竞争依旧大有看头。

在疫苗领域，GSK的另一款产品——带状疱疹疫苗
Shingrix表现也非常不错，全年实现近34.46亿英镑（约
43亿美元，+17%）收入，是GSK销售额最高的单品。
GSK曾在揭露2022年业绩时表示，到2026年Shingrix的销
售额将翻倍增长。

展望2024，GSK将收入增幅预计为5%-7%，调整后营业
利润将增加7%至10%，调整后每股收益将增长6%-9%。

GSK企业相关热门报告下载：
Ø GSK 2023年年度报告 slides
Ø GSK 2023年年度报告 临床信息更新
Ø JPM 2024 GSK
Ø GSK 预防呼吸道疾病介绍
Ø GSK 2023年投资者日临床信息更新
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2月6日，礼来公布了2023年财报，全年总营收341.24亿
美元，同比增长20%；研发投入93.13亿美元，同比增长
30%。中国区收入15.40亿美元，同比增长11%。糖尿病、
肿瘤、自免、神经是礼来的四大主打业务，这些板块在
2023年均取得了不错的成绩。

替尔泊肽在获批的第一年便为礼来带来了近5亿美元的
收入，放量迅速。随着糖尿病市场的一步步渗透，
2023年替尔泊肽（Mounjaro）销售额达到了51.63亿
美元（+970%），增速远超司美格鲁肽最初的表现
（2018年2.86亿美元，2019年16.86亿美元，
+490%）。去年年底，替尔泊肽（Zepbound）又凭
借出色的减重数据顺利拿下减肥适应症，上市不到两个
月便创造了1.758亿美元的收入。肥胖市场需求旺盛，
2024年其整体销售额超越度拉糖肽已无悬念。

糖尿病板块是礼来的核心业务，也是其多年优势所在，
相关产品收入占整体收入几近一半。在度拉糖肽
（Trulicity）不敌司美格鲁肽（Ozempic），增速放缓
之后，替尔泊肽（Mounjaro）破土而出，接棒成为下一
任支柱产品。

恩格列净（Jardiance）是礼来在糖尿病领域的另一款
重磅产品，2023年为其贡献了27.447亿美元（+33%）
收入。去年，恩格列净的适应症扩大至慢性肾病
（CKD），并且10岁以上儿童糖尿病患者得以进入其
覆盖范围，这也是其销售额继续走高的原因之一。根据
往年表现，该产品在2023年的总销售额（加上勃林格
殷格翰部分）有望突破百亿美元。

在肿瘤领域，礼来的主打产品阿贝西利（Verzenio）
延续了其高增长率的表现，2023年销售额达到38.634
亿美元（+56%），直追CDK4/6抑制剂先驱哌帕西利
（47.53亿美元）。这主要是因为阿贝西利在2023年进
一步扩大了早期乳腺癌患者的适用范围。

在自免领域，巴瑞替尼（Olumiant）凭借不断扩展的
适应症，尤其是斑秃适应症，2023年销售额达到了
9.226亿美元，明年有望突破十亿美元。

在神经领域，CGRP单抗Galcanezumab（Emgality）
是对其贡献较大的产品，但因该赛道市场竞争激烈，尤
其是口服CGRP类药物的增加，其销售额增长开始乏力
（6.783，+4%）。不过，礼来为阿尔兹海默病患者开
发的新一代Aβ单抗Donanemab倒是传来了好消息。
2023年1月，该药物因疗效数据不足问题被FDA拒绝加
速批准上市。后来，礼来在顺利完成新的III期研究后重
新向FDA递交了Donanemab的上市申请，FDA将在今
年第一季度公布其审批结果。
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展望2024年，礼来预计其全年营收约为404-416亿美元。

礼来公司相关热门报告下载：
Ø 礼来 2023年年度报告 slides
Ø 礼来 2023年年度报告
Ø JPM 2024 礼来
Ø 2023 TOP MNC 企业重点事件分析-礼来
Ø AAIC 2023 礼来
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1月31日，诺和诺德发布2023年业绩，全年收入2322.61亿丹麦克朗（约337.71亿美元），同比增长31%，营业利润
为1025.74亿丹麦克朗（约149.14亿美元），同比增长37%。（按2023年平均汇率：1丹麦克朗=0.1454美元计算）

按地区来看，美国区域收入1275.34亿丹麦克朗（185.43亿美元），同比增长51%。中国区域收入166.87亿丹麦克朗
（24.26亿美元），同比增长3%，其中GLP-1产品收入62.08亿丹麦克朗（9.03亿美元），在中国占据76.6%的市场份
额。

按业务来看，糖尿病和肥胖护理业务收入2150.98亿丹麦
克朗（312.75亿美元），同比增长38%。其中GLP-1类糖
尿病产品收入1231.32亿丹麦克朗（179.03亿美元，
+48%），肥胖症药物收入416.32亿丹麦克朗（60.53亿美
元，+147%）。罕见病药物收入171.63亿丹麦克朗（24.96
亿美元，-16%）。

值得注意的是，不止于降糖减肥，2023年司美格鲁肽在
心衰和肾病领域也取得了突破性进展。8月，该产品治
疗心衰的III期STEP HFpEF试验取得积极结果。10月，司
美格鲁肽治疗2型糖尿病合并慢性肾病患者患者的III期
FLOW研究因疗效优异提前终止。

此外，随着市场对GLP-1产品的总体需求增加，诺和诺
德也在不断加大生产基地投资，以扩充司美格鲁肽产能。
2023年11月，诺和诺德宣布，将从2023年开始投资超过
420亿丹麦克朗（约61亿美元）扩大位于丹麦卡伦堡现
有的生产设施，用于生产目前和未来的严重慢性疾病产
品组合，包括GLP-1类产品。

司美格鲁肽作为诺和诺德的明星产品，2023年共取得了
1458.11亿丹麦克朗（212.01亿美元）的销售额。其中司
美格鲁肽注射液Ozempic（2型糖尿病）收入957.18亿丹
麦克朗（139.17亿美元，+60%）；司美格鲁肽片剂
Rybelsus（2型糖尿病）收入187.50亿丹麦克朗（27.26亿
美元，+66%）；司美格鲁肽注射液Wegovy（肥胖）收入
313.43亿丹麦克朗（45.57亿美元，+407%）。

诺和诺德公司相关热门报告下载：
Ø 诺和诺德 2023年年度报告
Ø 诺和诺德 2023年年度报告 slides
Ø 专题研究：如何看待诺和诺德计划收购Catalent
Ø ADA 诺和诺德 R&D Investor Presentation

https://bydrug.pharmcube.com/report/detail/20e52f5430b8484ea6eafa34297a0ae1
https://bydrug.pharmcube.com/report/detail/41a8dac8335d4f788ae03e037c1bb533
https://bydrug.pharmcube.com/report/detail/287f2e9530fb4745bcb92706aedaea4f
https://bydrug.pharmcube.com/report/detail/90c09f46547f4b7f9b3b5c6c0bfa8061


2023年热门企业财报分析

2月6日，安进（AMGEN）发布2023年年度报告，全年总营收为281.9亿美元，同比增长7.1%。

销量增长主要来源于产品 Repatha、Prolia、Evenity、Aimovig、Blincyto等。

预计2024年营收324亿-338亿美元，分析师预期325.1亿美元。

安进公司相关热门报告下载：
Ø 安进 2023年年度报告
Ø 安进 2023年年度报告 slides
Ø JPM 2024 安进
Ø 安进 2023 Investor Presentation
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2月6日，吉利德发布2023年财报，全年营收271.16亿美
元，同比下滑1%。其中产品收入269.34亿美元，与2022
年同期基本持平，扣除新冠产品Veklury（瑞德西韦，销
售额为21.84亿美元）的影响，同比增长7%。研发投入
57.18亿美元，同比增长14.89%。

细胞疗法共为吉利德贡献了18.69亿美元的业绩收入，
财报显示迄今为止已有1.8万名患者接受了此类产品的
治疗。具体来说，Yescarta在2023年销售14.98美元
（+29%），由于生产工艺的变更，该产品在美国的平
均周转时间由16天缩短至14天，有望进一步促进产品
销售额的增长。Tecartus则收入了3.7亿美元
（+24%）。

吉利德业务主要集中在抗病毒和肿瘤两个领域。艾滋病
（HIV）产品作为公司的基本盘，2023年累计收入
181.75亿美元（+6%），占公司总营收的67%。核心产
品Biktarvy连续22个季度实现同比增长，2023年全年销
售118.5亿美元（+14%），占据美国市场份额的48%。

肝炎产品合计收入27.84亿美元，同比下降1%，其中丙
肝（HCV）产品收入17.67亿美元（-2%），乙肝和丁肝
产品收入10.17亿美元（+3%）。

不过，近日Trodelvy对比多西他赛治疗经治转移性或晚
期非小细胞肺癌（NSCLC）患者的III期EVOKE-01研究
未达到总生存期（OS）主要终点，为该产品蒙上了一
层阴影。

作为近些年吉利德重点布局和发力的板块，肿瘤产品
2023年收入29.32亿美元，增长强劲（+37%）。这主要
得益于细胞疗法Yescarta（阿基仑赛）和Tecartus，以
及Trop2 ADC Trodelvy（戈沙妥珠单抗）3款产品销售
额的推动。

细胞疗法共为吉利德贡献了18.69亿美元的业绩收入，财
报显示迄今为止已有1.8万名患者接受了此类产品的治疗。
具体来说，Yescarta在2023年销售14.98美元（+29%），
由于生产工艺的变更，该产品在美国的平均周转时间由
16天缩短至14天，有望进一步促进产品销售额的增长。
Tecartus则收入了3.7亿美元（+24%）。

吉利德公司相关热门报告：
Ø 吉利德 2023年年度报告
Ø 吉利德 2023年年度报告 slides
Ø JPM 2024 吉利德

吉利德 2023年年度报告
https://bydrug.pharmcube.com/report/detail/6637640068e5437eabdc9b0202ecb26e
https://bydrug.pharmcube.com/report/detail/186ebe8883254ed5a70dbf3fb340c962


2023年热门企业财报分析

2月2日，再生元发布2023年业绩，全年营收131.17亿美元，同比增长7%。其中，产品销售70.78亿美元，同比
增长3%。研发投入达44.39亿美元，占总营收34%的比重。

为了抵抗生物类似药的冲击和应对来势汹汹的竞品（如
罗氏的眼科双抗Faricimab），再生元和拜耳开发了阿
柏西普高剂量8mg版本（Eylea HD)，治疗间隔从每2
个月一次延长到每4个月一次。

目前，再生元拥有超35种处于不同临床开发阶段的候选
疗法。2024年，再生元计划在研发上投入约50亿美元。

再生元和拜耳合作开发的Eylea系列产品（阿柏西普和阿
柏西普8mg）在2023年总共收入93.81亿美元，同比下
滑3%。

Eylea（阿柏西普）的销售额为92.15亿美元，同比下降
4%。即便如此，Eylea仍是治疗视网膜疾病的第一大抗
VEGF疗法。其中，Eylea美国地区销售58.85亿美元（再
生元独占），美国以外市场销售34.95亿美元（拜耳负责，
再生元分成）。

2023年8月，Eylea HD已在美国获批上市，用于治疗
湿性年龄相关性黄斑变性（wAMD）、糖尿病性黄斑
水肿（DME）和糖尿病视网膜病变患者。不到半年时
间，Eylea HD便在美国地区营收1.66亿美元。再生元
认为，Eylea HD有可能成为下一代抗VEGF治疗的标准
疗法。值得一提的是，该产品在中国也进入申报上市阶
段。
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Dupixent（度普利尤单抗）由再生元和赛诺菲联合开发，
它在2023年创造了115.88亿美元的销售额，增长速度达
33%，其中美国地区贡献了88.56亿美元的销售额。
Libtayo（西米普利单抗，PD-1）营收为8.69亿美元，
同比增长50%。

肥胖领域，再生元也没有缺席，它希望通过药物联合，
提高减肥的质量。再生元关注到的一个机会是，虽然司
美格鲁肽和替尔泊肽正在成为减重的标准疗法，但其中
40%的体重减轻是因肌肉流失所致。

近期，再生元也迎来了不少进展。2023年12月，
BCMA/CD3双抗linvoseltamab用于多发性骨髓瘤的关
键I/II期LINKER-MM1试验取得积极结果。在11个月的
中位随访期间，独立审查委员会评估的客观缓解率
（ORR）为71%，46%的患者实现完全缓解或更好疗效。
基于此，再生元向FDA递交了生物制品许可（BLA）申
请。

2024年1月，Dupixent在美获批新适应症，用于1至11
岁嗜酸性粒细胞性食管炎（EoE）患者的治疗，成为美国
首款也是唯一一款用于治疗这些患者的药物。

近期，再生元还作出一个大动作——宣布收购2seventy 
bio，获得后者的药物发现平台和临床生产平台及其管线
中的在研新型免疫细胞疗法的全部开发和商业化权益。
并且，再生元将成立新部门Regeneron Cell Medicines，
大举布局细胞疗法的意图已很明显。

展望2024年，还有一些里程碑事件可以期待。眼科领域，
再生元做好基本盘的同时，也在尝试用更前沿的技术筑
起竞争高地。它预计将于2024年中期启动Eylea HD用于
视网膜静脉阻塞 (RVO) 的关键性研究；并于2024下半年
启动C5单抗pozelimab联合siRNA疗法cemdisiran治疗
地图状萎缩的关键研究。

免疫学领域，预计FDA将于2024Q1受理Dupixent用于
COPD 2型炎症表型的sBLA。再生元预计将于2024Q4
报告Dupixent治疗生物制剂无效的慢性自发性荨麻疹 
(CSU) 患者的III期研究结果。

遵循该思路，再生元将于2023年中期启动司美格鲁肽
与myostatin单抗trevogrumab联合或不联合activin A
单抗garetosmab的II期研究。

再生元企业相关热门报告下载：
Ø 再生元 2023年年度报告
Ø 再生元 2023年年度报告 slides
Ø JPM 2024 再生元
Ø ASH 2023 再生元
Ø 再生元 2023 Corporate Presentation

https://bydrug.pharmcube.com/report/detail/a22cf748b0a4411a9f8fbed856ed6f56
https://bydrug.pharmcube.com/report/detail/5a4afbe405ca4a00b3f175f335f079bb
https://bydrug.pharmcube.com/report/detail/6fe63ea18eae48eca7ab0c3bb7520243
https://bydrug.pharmcube.com/report/detail/4610e0f9e8064eefaa551f5c6a93b782
https://bydrug.pharmcube.com/report/detail/16e0a3e9fb6443938ac7f1a6d09c88e8
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2月5日，Vertex（福泰制药）公布2023年业绩，全年产品收入为98.7亿美元（+11%），主要由用于治疗囊性
纤维化的复方产品Trikafta（美国商品名）/Kaftrio（欧洲商品名）贡献。

Trikafta/Kaftrio由Elexacaftor、Tezacaftor和Ivacaftor
三种活性成分组成，其中Elexacaftor和Tezacaftor均为
囊性纤维化跨膜传导调节蛋白（CFTR）矫正剂，
Ivacaftor为CFTR强化剂。该复方于2019年10月率先在
美国获批，后于2020年8月在欧洲获批。

最初，Trikafta/Kaftrio的适用人群为CFTR基因至少存在
一个F508del突变的12岁以上囊性纤维化患者，如今其
适用人群已覆盖2-11岁囊性纤维化患者，并且纳入了体
外数据显示CFTR基因存在罕见突变且对该药物有反应的
患者。随着适用人群范围的扩大以及欧美市场的渗透，
Trikafta/Kaftrio的销售额年年飙升，2023年达到了89.4
亿美元。

而对于无法产生CFTR蛋白因而无法从这类复方药物中
获益的患者，Vertex正在开发吸入性mRNA疗法VX-
522，其可将全长CFTR mRNA递送至肺部。目前，该
产品已完成I/II期单剂量递增研究，正在开展多剂量递
增研究。

2023年，Vertex在基因编辑疗法领域亦取得了重大突
破——推出了第一款基因编辑疗法Casgevy。未来，
Vertex计划进一步扩大其适用人群至5-11岁患者。

Vertex在财报中披露，未来计划进一步扩大
Trikafta/Kaftrio针对的CFTR基因突变类型的覆盖范围，
其销售额有望达到一个新高度。

除了Trikafta/Kaftrio以外，Vertex也在开发新一代三联
复方（vanzacaftor+tezacaftor+deutivacaftor），以
期为囊性纤维化患者提供疗效更佳的产品。该复方已在
两项头对头III期临床试验中证明了其非劣效于
Trikafta/Kaftrio的疗效。Vertex计划在2024年年中之前
提交其上市申请。
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此外，Vertex也在镇痛药物赛道取得了里程碑式进展，并计划在2024年年中之前向FDA递交VX-548用于治疗中
度至重度急性疼痛的上市申请。这类患者有望迎来阿片类镇痛药物之外的全新治疗选择。

展望2024年，Vertex预计全年产品收入将达到105.5-107.5亿美元。

Vertex公司相关报告下载：
Ø Vertex 2023年年度报告
Ø Vertex 2023年年度报告 slides
Ø JPM 2024 Vertex
Ø Vertex 2023年第三季度报告 slides

https://bydrug.pharmcube.com/report/detail/df40cfed34904215a86821bddbb8790a
https://bydrug.pharmcube.com/report/detail/14404c648f8245eb973e509cb7b72c89
https://bydrug.pharmcube.com/report/detail/04e2e616d02848b58660e7293ef68c3b
https://bydrug.pharmcube.com/report/detail/527f08070a934d43843a8945bcb80622
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2月13日，渤健公布2023年业绩，全年营收98.36亿美元（-1%），其中产品收入约为72.47亿美元。研发投入为
24.62亿美元，同比增长10%。

作为一家深耕神经系统疾病领域40来年的制药企业，渤
健已在多发性硬化症（MS）以及其它罕见病领域为全球
患者推出了多款重磅级疗法，其中MS业务收入在整体业
务收入中的占比高达47%。

阿尔兹海默病（AD）是渤健研究颇久的一个疾病领域，
截至目前已推出阿杜卡尼单抗（Aduhelm）和仑卡奈
单抗（Leqembi）两款瞩目产品。不过，前者的上市至
今存有争议，而渤健也已于近日宣布决定放弃相关投入，
以将资源集中于仑卡奈单抗以及两款潜力在研疗法的开
发.

仑卡奈单抗是渤健与卫材联合开发的一款抗Aβ单抗，
也是阿杜卡尼单抗的升级款产品。2023年1月，仑卡奈
单抗首次在美国获批上市。不过，去年该产品的表现尚
不算亮眼，仅收入1000万美元。此外，渤健在财报中
提及，将在今年上半年向FDA提交仑卡奈单抗皮下注射
剂型的上市申请。

从财报来看，渤健管线中销售额超过十亿美元的产品包
括富马酸二甲酯（Tecfidera）、Natalizumab
（Tysabri）和诺西那生（Spinraza）三款产品。其中，
富马酸二甲酯的销售额已因仿制药的竞争而持续衰减多
年。
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生物类似药业务也是渤健有所涉足的领域，目前共推出了曲妥珠单抗、贝伐珠单抗、托珠单抗等9款产品。2023
年，渤健的生物类似药业务收入为7.70亿美元（+6%），主要由阿达木单抗（Imraldi）和依那西普（Benepal）
贡献。
2023年，为开源节流以及推进“Fit-for-Growth”计划，渤健曾进行过规模上千的大裁员，这样的举措也为渤
健节省了约2亿美元资金。渤健表示，到2024年年底，这些举措将继续为公司节省4亿美元资金。在战略调整、
多款产品面临激烈的市场竞争且新产品尚未充分渗透市场的局面之下，渤健也预计其2024年业绩将继续下滑。

渤健公司相关报告下载：
Ø 渤健 2023年年度报告
Ø 渤健 2023年年度报告 slides
Ø Biogen 拟收购Reata Pharmaceuticals

https://bydrug.pharmcube.com/report/detail/df1eef9798754514b58a819dc8d317d0
https://bydrug.pharmcube.com/report/detail/08b1a65714e845918474c71fcc7afc64
https://bydrug.pharmcube.com/report/detail/91803214cf884bdfa52e102011d7ee63
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2月13日，Incyte公布2023年业绩，全年产品销售收入
和特许权使用费收入总计36.9亿美元（同比增长14%），
其中产品收入总计31.7亿美元（+15%）。

Incyte预计Jakafi的销售额将从2023年的25.9亿美元增
长到2024年的26.9亿至27.5亿美元。Flannelly还指出，
根据《通货膨胀削减法案》根据《通货膨胀削减法案》，
医疗保险D部分新的2000美元自付上限将于2025年生
效，这可能有助于Jakafi最终达到在2028年实现30亿
美元销售额的目标。

芦可替尼乳膏剂Opzelura亮眼的表现则源于其方便使
用的外用剂型和白癜风适应症的批准。2021年9月，
Opzelura获批首个适应症，用于12岁及以上轻中度特
应性皮炎患者，成为首个获FDA批准的外用JAK抑制剂。
2022年7月，Opzelura迎来里程碑式获批，用于成人
和12岁以上儿童患者非节段性白癜风的局部治疗，成
为了首个获FDA批准的白癜风疗法。同年12月，康哲
药业宣布引进Opzelura在中国大陆、港澳台及东南亚
十一国的独家开发和商业化权益。

随着Jakafi的增速放缓，Opzelura已经成为Incyte的一
颗冉冉升起的新星。去年，Opzelura的销售额达到
3.38亿美元，已成为“最近推出的最好的皮肤病学产品
之一”。Flannelly强调，在各自的上市阶段，该药的
处方数量和销售额都超过了Dermavant的Vtama（本
维莫德）和Arcutis的Zoryve（罗氟司特）。

Incyte的销售收入主要由Jakafi（芦可替尼片）和
Opzelura（芦可替尼乳膏）两款产品贡献，前者收入
25.94亿美元（+8%），后者为3.38亿美元（+162%），
二者合计占所有产品总销售收入的92.6%。

Jakafi是Incyte开发的一款first-in-class JAK1/JAK2抑制
剂。Incyte负责Jakafi在美国的开发和商业化，诺华则负
责该产品在美国以外地区商业化，2023年该药物在美国
以外地区销售额为17.2亿美元（+10%）。两者合计，
2023年Jakafi全球销售额达43.14亿美元。

基于儿科独占权，所有芦可替尼系列产品专利到期后都
会获得6个月的美国市场独占权，因此Jakafi的专利有效
期已延长至2028年12月。

Incyte北美总经理Barry Flannelly在周二的投资者电话
会议上表示，尽管GSK的Ojjaara于去年9月获FDA批准
进入市场，但Jakafi在9月至12月的每个月都保持着约
53%-54%的骨髓纤维化市场份额，以及60%-63%的新
患者份额。

Incyte还在继续扩大Opzelura的批准区域和新适应症，
以最大限度地开发该药物的价值。2023年Opzelura治
疗轻中度化脓性汗腺炎（HS）的II期试验获得了积极结
果，其白癜风适应症也获得了欧盟委员会批准。

Incyte企业相关热门报告下载：
Ø Incyte 2023年年度报告
Ø Incyte 2023年年度报告 slides
Ø JPM 2024 Incyte

https://bydrug.pharmcube.com/report/detail/c598c8ddec6042dc8b2aa1e90bcfc1d6
https://bydrug.pharmcube.com/report/detail/8eef5dee15e24b44b04f0adc4f4bb119
https://bydrug.pharmcube.com/report/detail/9e3ad01e191747f4bc46e1a59eb6daee
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